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Bisnis.com, JAKARTA - PT Asurans| Jiwa Astra atau As & membukukan pendapatan
. premi bruto senilai Rp4 triliun sampai dengan kuartal 112021, Realisasi ini tumbuh 58 persen
dibandingkan periode yang sama tahun lalu

Presiden Direktur Astra Life Windawati Tjahjadi mengatakan, perusahaan melanjutkan

) Gortumbuhan posit di kusrel 1172021 seiien dengan memingkatnya kesadaran masyarskat
akan penlingriya memiliki proleks: serta kondisi perakonomian Indonesia yang mula puli
) pascavaksinasi Covia-19 sscara nasional

“Pencapaian posilif Astra Life o kuartal 1112021 trinat dar patumbuhan gross writtsn

58 persen kuartal yang sama di tahun 2020, yaitu Rpd trilun
dengan iolal lartanggung mencapal 3,4 jula par Saplembear 2021, ujar Windawat melals
siaran pers, dikutip Kamis (25/11/2021),
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Dia menuturkan, total aset parusahsan juga tumbuh 22 persen meniadi Rp6,3 trifiun. Hal ini
menurutnya, berkat upaya dalam memperkuat pondasi perusahaan serta inovasi inovasi
digital yang diyakini menjadi kunci keberhasilan dalam menghadapi berbagai tantangan dan
persaingan.

lain, hingga September 2021, Astra Life telah membayarkan kiaim sebesar total Rp517
millar. Pembayaran klaim lidak ermasuk manfaal penutupan polis

"Angka ini tanlu juga lerdampak dar peningkatan jumiah kasus Covid-19 yang inggr o
pertengahan tahun ini, di mana untuk klaim terkait Covid-19 hingga 30 September 2021
mancapal lebin dan Rp133 miliar. Pastinya kami terus berupaya memberikan yang lerbaik
sebagal bentulk tanggung jawab dan komitmen Astra Life untuk selelu hadir memberikan
perlindungan bagi nasabah,” kala Windawati
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Aatra Life Catatkan Pertumbuhan Premi 58% di
Kuartal 11I-2021

by Vina Anggita - November 25, 2021

T Asuransi Jiwa Astra (|Astra Life @) melanjutkan pertumbuhan positif di
kuartal lll- 2021 sejalan dengan meningkatnya kesadaran masyarakat akan
pentingnya memiliki proteksi serta kondisi perekonomian Indonesia yang
mulai pulih pasca vaksinaksi Covid-19 secara nasicnal.

Windawati Tjahjadi, Presiden Direktur Astra Life mengungkapkan, pencapaian positif
Astra Life di kuartal Ill- 2021 terlihat dari pertumbuhan Gross Written Premium/GWP
sebesar 58% dibandingkan kuartal yang sama di tahun 2020 yaitu Rp4 triliun dengan
total tertanggung mencapai 3,4 juta per September 2021.

"Secara total aset juga bertumbuh 22% mencapai Rp6,9 triliun. Hal ini adalah berkat
upaya kami dalam memperkuat pondasi perusahaan serta inovasi-inovasi digital yang
kami yakini menjadi kunci keberhasilan dalam menghadapi berbagai tantangan dan
persaingan,” katanya dalam keterangan pers yang dikutip SWA, Kamis (25/11/2021).

Hingga September 2021, Astra Life telah membayarkan klaim sebesar total Rp517
miliar (tidak termasuk manfaat penutupan polis). Angka ini kata dia, terdampak dari
peningkatan jumlah kasus Covid-19 yang tinggi di pertengahan tahun ini, di mana
untuk klaim terkait Covid-19 hingga 30 September 2021 mencapai lebih dari Rp133
miliar.

"Pastinya kami terus berupaya memberikan yang terbaik sebagai bentuk tanggung
jawab dan komitmen Astra Life untuk selalu hadir memberikan perlindungan bagi
nasabah,” lanjut Windawati yang juga menyebut pihaknya akan terus menghadirkan
inovasi layanan proteksi yang mudah dan cepat melalui digitalisasi untuk berbagai
kalangan masyarakat.

Berkat komitmen Astra Life dalam memberikan pelayanan terbaik ditunjukkan dengan
dirathnya beberapa penghargaan, seperti Contact Center Service Excellence Award
(CCSEA) 5 tahun berturut-turut untuk tahun 2017 hingga 2021 dengan predikat
exceptional kategori Asuransi Jiwa dan Kesehatan dari Care - Center for Customer
Satisfaction and Loyalty (Care-CCSL).

Editor : Eva Martha Rahayu
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Jakarta - Di kuartal tiga 2021, PT Asuransu Jiwa Astra (Astra Life) mencatatkan
pertumbuhan positif kinerja keuangan. Dimana perseroan membukukan
pertumbuhan gross written premium (GWP) sebesar 58% dibandingkan priode
vang sama tahun lalu yaitu Rp 4 triliun dengan total tertanggung mencapai 3.4
juta per September 2021."Pertumbuhan positif ini seiring dengan meningkatnya
kesadaran masyarakat akan pentingnya memiliki proteksi serta kondisi ekonomi
vang mulai pulih pasca vaksinasi Covid-19 secara nasional,"kata Windawati

Tjahjadi, Presiden Direktur Astra Life dalam siaran persnya di Jakarta, kemarin.

Hingga bulan September 2021, lanjut Windawati, Astra Life telah membayarkan
klaim sebesar total Rp517 miliar (tidak termasuk manfaat penutupan polis).
Angka tersebut juga terdampak dari peningkatan jumlah kasus Covid- 19 yang
tinggi di pertengahan tahun ini, dimana untuk klaim terkait Covid-19 hingga 30
September 2021 mencapai lebih dari Rp133 miliar. Perseroan sendiri terus
berupaya memberikan yang terbaik sebagai bentuk tanggung jawab dan

komitmen untuk selalu hadir memberikan perlindungan bagi nasabah.

Lalu secara total aset juga bertumbuh 22% menecapai Rp6,9 Triliun. Hal ini
adalah berkat upaya perseroan dalam memperkuat pondasi perusahaan serta
inovasi-inovasi digital yang diyakini menjadi kunci keberhasilan dalam
menghadapi berbagai tantangan dan persaingan. Komitmen Astra Life di tengah
perjalanannya dalam memberikan pelayanan terbaik juga ditunjukkan dengan
diraihnya beberapa penghargaan, diantaranya Contact Center Service Excellence
Award (CCSEA) 5 tahun berturut-turut untuk tahun 2017 hingga 2021 dengan
predikat exceptional kategori Asuransi Jiwa dan Kesehatan dari Care — Center for
Customer Satisfaction and Loyalty (Care-CCSL) serta berbagai penghargaan
lainnya yang menjadi motivasi Astra Life untuk terus memberikan perlindungan

terbaik bagi masyarakat Indonesia.

Astra Life terus menghadirkan inovasi layanan proteksi yang mudah dan cepat
melalui digitalisasi untuk berbagai kalangan masyarakat, dimana saat ini proteksi
menjadi kebutuhan dasar bagi masyarakat agar dapat menjalani hidup dengan
tenang, mencintai hidup, dan fokus meraih citacitanva. Layanan Digital Astra
Life untuk kemudahan Anda. Don’t Worry #iGotYourBack.
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Jakarta, Bhirawa
PT AXA Mandiri Finan
Services (AXA Mandi

AXA Financial Indonesia
(AFT) dan PT Mandiri AXA
Genesal Insurance (MAGI

meluncurkan Emm,
Iavanan asuransi dan
kesshatan digital
menyeluruh yang dapat
diakses melalui sabu pintu,

ng memiliki

tagline “Teman Sefati” stau
Teknolog! Mudah dan

Cauntry CED AXA Indonesia, Komisaria AXa Mandini Financial Services, Presiden
Komisaris Mandirs AXA General Insurance, Julien Steimer bersama Presiden Direkur AXA
Financial Indonesi, Niharika Yaday, Presiden Direktur Mandiri AXA General Insurance

Enny dan Presiden Direktur AXA Mandini Financial Services, Handoje G, Kusuma, Tedindungi, menyediakan

kemudahan dalam
mengelola polis dan

nan kesehatan kepada lebih darl 1 Juta nasabah entitas AXA di Indonesia

ry CEQ AXA Indonesia, Komisaris AXA Mandiri Fi Presiden Komisaris Mandirl AXA Gener
e, Julien Steimer mengungkapkan Emma menghadirkan pengalaman yang lebih personal layaknya seorang
asisten virtusl yang pedufi dan selalu hadir untuk kits,

cial Service:

Inovasi ini merupakan bagian dari kemitmen AXA Group untuk menjadi pemimpin dalam transformasi digital serta
dalam bisnis proteksi dan kesehatan,

“Sebagal salsh satu perusshaan asuransi terkemuka di dunia, AXA senantiass beradaptasi dengan tren-tren
terbary untuk menghadirkan cara terbaik dalam meiayani nasabah. Pandemi ini telah meningkatkan kesadaran
masyarakat akan pentingnya menjaga risiko kesehatan.

Pandemi juga menunjukkan pentingnya layanan berbasis digital dalam menjawab tantangan akibat dari dampak
penyebaran COVID-19. EMMA hadir seifing dengan tren-tren tersebut guna memenuhi kebutuhan nasabah yang
selalu ber-evalusi,” terangnya, Kamis (25/11}.

Adapun perkembangan zaman yang serba digital serta terjadinya pandem| COVID-19 telah mendorong
perusahaan-perusahaan te haan asuran:

imtuk mengakselerasi tran as! digital mereka,

angat signifi:

jalam memenuhi kebutuhan nasabah un

tetap terhubung dengan
1 pun mereka butuhkan. Ha uk memilik portal digital
nasabah yaitu Emma yang memberikan kemudahan akses bagi nasabah dalam mengelola polis mereka secara
langsung

mendasari AXA u

*Peluncuran Emma merupakan bagian dari rangkaian transformasi

figital yang terus kami ke depankan, baik untuk
merespan kondisi pandemi maupun bersinergi dengan perubahan gaya hidup masyarakat. Kemudahan datam
penggunaan kami bangun dengan memperhatikan user interface guna memberikan customer experience yang
talui berbagai macam perangkat elektranik sey
maobile phone, tab, atau [aptop. Kemudahan yang diberikan cieh Emma diharapkan dapat membantu nasabah kar
untuk melindungi hal yang terpenting bagi mereka secara lebih baik,” jelas Presiden Dirsktur AXA Mandir Financial

terbaik, serta memberikan kenyamanan karena bisa diakses m:

Services, Handojo G. Kusuma,

Salah satu fitur utama yang dihadirkan oleh Emma adalsh kemudahan dalam mengelcla pols, dimana nasabsh
bisa mendapatkan informasi terkait dengan kepemilikan polis asurans| mereka termasuk i dalamnya mengenal
informasi premi, status polis dan data pribadi nasabah.

itu, nasabah Juga dapat mengakses dokumen, melakukan transaksl finansial dan non-finanslal secara
mandiri sepertl melakukan pembayaran prem|, melakukan pengkinian data polis, mefihat iwayat pengajuan klaim
dan menghubungi petugas customer service melalul fitur live chat

5 dapat di ak falui E 94 nasabah dapat memantau
asurans| mereka kapan saja dan dimana saja.

i fitur-fitur in

a langsung polls

g

*Di era kesehatar
menjadi penyedia layanan kes
tetapi

1, Emma hadir untuk memenuhi kebutuhan dan preferensi nasabab. Ambisi kan
an terkemuka tidak hanya akan diwujudkan dengan memberikan
i Juga lavanan kesehatan berbas

ntuk
sl produk,

eknalog! digital dan semua ini dapat ditemukan di Emma,

Hal ini sejalan dengan komitmen perusshaan untuk senantiass memberikan dan meningkatkan kualitas pefayanan

dan mendukung tujuan kami untuk menjadi mitra bagi nasabah kami dan bukan hanya sebagai pembayar Klaim

ujar Presiden Direktur AXA Financial Indonesia, Niharika Yadav.

Emma juga menghadirkan beragam layanan kesehatan dan wellness program dimana nasabah dapat menghubung:
an melakukan layanan telekonsultasi dengan dokter terpercaya. Nasabah dapat melakukan konsultasi terkait
segala keluhan kesehatan dengan dokter umum, spesialis atau psikelog secara aman dan nyaman di rumah
masing-masing.

Selain itu, EMMA juga menghadirkan direktori rumah sakit, dan Jayanan
artikel kesehatan dan mengikutl kelas-kelas virtual guna memperk
kesehatan serta akses ke berbagal merchant jasa kesehatan. Dengan layanan dan fitur-fitur yang beragam inl
nasabah ak o dalam menghadapi risiko kesehatan kedepannya.

Nasabah juga dapat membaca artikel-
a wawasan mengenal berbagal isu-isu

ialu

Peran Emma menjadi 'one stop protection & health partner, diharapkan akan memberikan kenyamanan lebih bagl
nasabah, mul i uransi, hingga hubung Wgan berbagal
macam fasilitas kesehatan, serta merchant jasa kes an nasabah yang semua hadir dalam
terpadu

i darl mudahnya mengakses pol

atu portal

Hal

sejalan dengan fokus strategi kami untuk menjadi ‘From Payer to Partner’ dimana kami menempatkan diri
sebagai mitra yang peduli kepada setiap Nasabah dan memberikan dukungan di setiap tahapan kehidupan yang
qira)

mereka jalani,” pungkas Presiden Direktur Mandiri AXA General Insurance, Enny,
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JAKARTA, METROSEMARANG.COM ~- PT AXA Mandiri Financial Services (AXA Mandiri), PT AXA
Financial indonesia (AFI), dan FT Mandirl AXA General Insurance (MAGH hari ini meluncurkan
Emma, layanan asuransi dan kesehatan digital menyeluruh yang dapat diakses melalul satu pintu
Emma yang memiliki tagline Teman Sejati’ atau ‘Teknalogi Mudsh dan Nyaman untuk Sehat juga
Terlindungi; menyediakan kemudahan dalam mengelola polis dan layanan kesehatan kepada lebih
dari 1 juta nasabah entitas AXA di indonesia. Emma menghadirkan pengalaman yang lebih
personal layaknya seorang asisten virtual yang peduli dan selalu hadic untuk kita.. Inovasi ini
merupakan bagian darl komitmen AXA Group untuk menjadi pemimpin dalam transformasi digital
serta dalam bisnis proteksi dan kesehatan

“Sebagai salah satu perusahaan asuransi terkemuka di dunia, AXA senantiasa beradaptasi dengan
tren-tren terbaru untuk menghadirkan cara terbaik dalam melayani nasabah. Pandemi ini telah

esadaran akan menjaga risiko kesehatan. Pandemi juga
menunjukkan pentingnya layanan berbasis digital dalam menjawab tantangan akibat darl dampak
penyebaran COVID-19. EMMA hadir seiring dengan tren-tren tersebut guna memenuhl kebutuhan
nasabah yang selalu berevolusi” ujar Country CEQ AXA Indonesia, Komisaris AXA Mandiri
Financial Services, Presiden iKomisaris Mandir AXA General Insurance, Julien Steimer.

Perkembangan zaman yang serba digital serta terjadinya pandemi COVID-19 telsh mendorong
p termasuk p asuransi untuk mengakselerasi transformasi digital
mereka. Layanan digital menjadi sangat signifikan dalam memenuhi kebutuhan nasabsh untuk
tetap terhubung dengan perusahaan asuransi mereka kapan pun mereka butuhkan. Hal ini
mendasari AXA untuk memiliki portal digital nasabah yaitu Emma yang memberikan kemudahan
akses bagi nasabah dalam mengelola polis mereka secara langsung

“Peluncuran Emma merupakan bagian dari rangkaian transformasi digital yang terus kami ke
depankan, baik untuk merespon kondisi pandemi maupun bersinergi dengan perubahan gaya
hidup masyarakat. Kemudahan dalam penggunaan kami bangun dengan memperhatikan user
interface guna memberikan customer experience yang terbalk, serta memberikan kenyamanan
karena bisa diskses melalul berbagal macam perangkat elektronik sepert mobile phone, tab, atau
laptop. Kemudahan yang diberikan oleh Emma diharapkan dapat membantu nasabah kami untuk
melindungi hal yang terpenting bagi mereka secara lebih baik’ tambah Presiden Dirsktur AXA
Mandiri Financial Services, Handojo G. Kusuma

Salah satu fitur utama yang dihadirkan oleh Emma adalah kemudahan dalam mengelola polis,
dimana nasabah bisa mendapatkan informasi terkait dengan kepemilikan palis asuransi mereka
termasuk di dalamnya mengenai informasi premi, status polis dan data pribadi nasabah. Selain itu,
nasabah juga dapat mengakses dokumen, melakukan transaksi finansial dan non-finansial secara
mandiri seperti melakukan p premi, ian data polis, melihat riwayat
pengajuan klaim, dan menghubungi petugas customer service melalui fitur live chat. Semua fitur
fitur ini dapat di akses melalul Emma, sehingga nasabah dapat memantau secara langsung polis
asuransi mereka kapan saja dan dimana saja

“Di era kesehatan digital, Emma hadir untuk memenuhi kebutuhan dan preferensi nasabah. Ambisi
kami untuk menjadi penyedia layanan kesehatan terkemuka tidak hanya akan diwujudkan dengan
memberikan solusi produk, tetapl juga layanan kesehatan berbasis teknologi digital dan semua ini
dapat ditemukan di Emma. Hal ini sejalan dengan komitmen perusahaan untuk senantiasa
memberikan dan meningkatkan kualitas pelayanan dan mendukung tujuan kami untuk menjadi
mitra bagi nasabah kami dan bukan hanya sebagsi pembayar kiaim,” kata Presiden Direktur AXA
Financial Indonesia, Niharika Yadav.

Emma juga menghadirkan beragam layanan kesehatan dan wellness program dimana nasabah
dapat meng! gi dan layanan dengan dokter terpercaya. Nasabah
dapat melakukan konsultasi terkait segala keluhan kesehatan dengan dekter umum, spesialis atau
psikolog secara aman dan nyaman di rumah masing-masing. Selain itu, EMMA juga menghadirkan
direktor| rumah sakit, dan layanan VIE. Nasabah juga dapat membaca artikel-artikel kesehatan dan
mengikuti kelas-kelas virtual guna memperkaya wawasan mengenal berbagal isu-lsu kesehatan
serta akses ke berbagal merchant |asa kesehatan. Dengan layanan dan fitur-fitr yang beragam
ini, nasabah akan selalu siap dalam risiko kesehatan

“Peran Emma menjadi ‘one stop protection & health partner’, diharapkan akan memberikan
kenyamanan lebih bagl nasabah, mulal darl mudahnya mengakses polis, menerima |ayanan
asuransi, hingga terhubung dengan berbagai macam fasilitas kesehatan, serta merchant jasa
kesehatan pilihan nasabah yang semua hadir dalam satu portal terpadu. Hal ini sejalan dengan
fokus strategi kami untuk menjadi ‘Fram Payer to Partner’ dimana kami menempatkan diri sebagai
mitra yang peduli kepada setiap Nasabah dan memberikan dukungan di setiap tahapan kehidupan
vang mereka falani,’ ujar Presiden Direktur Mandiri AXA General Insurance, Enny.(ris)
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TIGA perusahaan AXA, PT AXA Mandiri Financial Services (AXA
Mandiri), PT AXA Financial Indonesia (&F1), dan PT Mandiri AXA Ge-
neral Insurance (MAGH), meluncurkan Emma, layanan asuransi dan
kesehatan digital yang diakses untuk memudahkan nasabah.

Presiden Komisaris Mandiri AXA General Insurance Julien
Steimer menuturkan teknologi tersebut dihadirkan dalam
rangka transformasi digital guna mendukung kebutuhan nasa-
bah setiap waktu dengan efisien.

“Sebagai perusahaan asuransi, visi AXA melindungi nasabah
24 jam penuh, tujuh hari ini lewat Emma sebagai teman baru
Anda yang menghadirkan pengalaman yang lebih personal se-
perti seorang asisten wvirtual,” ujarnya dalam konferensi pers
virtual, kemarin.

Kondisi pandemi ini, kata Julien, telah mengubah tingkat kesa-
daran masyarakat akan pentingnya menjaga risiko kesehatan.
Kemudian, semakin sadar soal pentingnya layanan berbasis
digital dalam berbagai kebutuhan yang ada.

Salah satu fitur utama yang disediakan Emma ialah kemudahan
dalam mengelola polis, dengan nasabah bisa mendapatkan informa-
si terkait dengan kepemilikan polis asuransi mereka, termasuk soal
informasi premi, status polis, dan data pribadi nasabah. {Ins/E-3)
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Layanan Asuransi dan Kesehatan Digital
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KONTAMN /Carelus Agus Waluyo
Insurance Julien Steimer (kanan), Presiden Direktur AXA Mandiri Financial Services Handojo G. Kusuma (kiri), Presiden
Direktur AXA Financial Indonesia, Niharika Yadav (kedua dari kiri) dan Presiden Direktur Mandiri AXA General Insurance
Enny (kedua dari kanan) berswafoto usai peluncuran di jJkarta, Kamis (25/11). Aplikasi Emma, merupakan layanan
asuransi dan kesehatan digital satu pintu dari AXA Mandiri dan AXA yang lebih personal. AXA mencatat total 1 juta
nasabah entitas di Indonesia
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TEMPO.CO, Jakarta - BCA Life bersama Qoala mengajak kelompok milenial mulai berasuransi jiwa
sebagai upaya kan inklusi masyarakat Khususnya melalui jalur digital

“Melalui kerja sama dengan Qoala, kami berharap dapat menjadi pilihan yang tepat bagi generasi
milenial untuk mendapatkan perlindungan jiwa bagi perencanaan keuangan mereka di masa depan,’
kata Presiden Direktur & CEQ BCA Life Rio Winardi dalam keterangan tertulis di Jakarta, Kamis, 25
November 2021

Baca Juga
Proyek Pengolahan Sampah Sunter Berpotensi Kembali Tertunda

Produk BCA Life Perlindungan Jiwa yang akan dipasarkan di Qoala, memberikan manfaat uang
pertanggungan hingga Rp 500 juta, dengan premi yang sangat terjangkau, mulai dari Rp 40 ribu per
bulan. Ditambah lagi manfaat masa bayar 8 tahun untuk mendapatkan perlindungan jiwa 12 tahun,
dan manfaat pengembalian premi sebesar 50 persen di akhir tahun ke-12 polis.

Produk ini diharapkan dapat menjadi pilihan bagi generasi muda untuk mulai menggunakan asurans:
secara digital dan memahami pentingnya perlindungan jiwa dan keuangan bagi keluarga.
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Sebagai platform keuangan digital, kerja sama keduanya ini melengkapi berbagai perencanaan
keuangan serta pilihan asuransi yang sudah ditawarkan saat ini

Qoala sebagai perusahaan insurtech, bekerja sama dengan pialang asuransi PT Mitra Jasa Pratama
dan lebih dari 30 perusahaan asuransi terkemuka memiliki tujuan untuk mengembangkan produk
asuransi yang terbaik.

Co-founder sekaligus Chief Operating Officer (CO0) Qoala, Tommy Martin menjelaskan aplikasi
Qoala sangat mudah digunakan dan dapat diakses dengan cepat melalui smartphone karena
pengguna tidak perlu ragu perihal keamanan data, mengingat pihaknya saat ini tercatat dalam
Sandbox Otoritas Jasa Keuangan (0JK) di klaster Insurtech.

“Kami memiliki komitmen penuh untuk memberikan kemudahan bagi seluruh pengguna, di era
digital seperti ini kemudahan dan kenyamanan dalam membeli asuransi menjadi satu hal yang
penting bagi pangsa pasar milenial” katanya

Kesadaran akan pentingnya asuransi meningkat di generasi milenial, khususnya di masa pandemi
ini. Namun di sisi lain, distribusi asuransi yang biasanya dilakukan secara offline terkendala akibat
imbauan jaga jarak sosial. Dalam hal ini, pihaknya berperan membangun teknologi agar akses
terhadap produk asuransi bisa dilakukan secara online.

Oleh karena itu, BCA Life yakin partnership ini akan memberikan hasil baik untuk pengembangan
pasar asuransi jiwa di Indonesia khususnya untuk generasi milenial.
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KONTAN.CO.ID - JAKARTA. PT Asuransi Jiwa BCA (BCA Life) & PT Archar
Technology Digital (Qualz) pada hari ini melakukan kerja sama pemassran
produk digital BCA Life jang dapat

aplikasi Qoala atau website.

Kerjasama in’ dilekukan karena dinilei masih ada peluang besar bagi kanal
digital mengingat dsta riset bertajuk "Digital 2027: Global Gerview Reports™
dari HootSuile mengatakan jumlah pengguna internet di Indanesia
dibandingkan otal populasi penduduk mencapal 73,7% ditambah data 00K
per Juli 2021 yang menunjukkan penetrasi asuransi masih sangat rendah
yaitu sekitar 317%.

Melinat peluang yang masih terbuska luas tersebut , BOA Life
mengembangkan kerja sama pemasaran dengan Qoals, khususnya produk
yang dipasarkan lewat jalur pemasaran digital. Adapun, produk yang
dhperkanalian adalsh produk asuransi jiwa berjangke, BCA Life
Ferlindungan Jiwa yang menyasar anak anak muda di Indanesia.

“Melalui kerja sama dengan Qoala, kami berharap BCA Life dapat menjadi
pilinan yang tepat b i

jiwa bagi perencanaan keusngan mereka df mass depan. Proguk yang kami
tawarkan ini bisa menjadli solusi kenyamanan keuangan para milenial” ucap
Fio Winard, Presiden Direklus & CEO BCA Life dikutip dari kelerangan
tesminga, Kamis (25/11)

Produk BCA Life Perlindungan Jiwa yang akan dipasarkan di Qoala,
memberikan manfaat uang pertanggungan hingga Ap 500 juta, dengan

Hliar meski bary
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Kerja sama BCA Lifs menambah beberapa perusahaan yang bermitra
dengan Qoala sebagai perusahazn insurtech, Saat ini mereka telsh bekerja
sama dengan pialang asuransi PT Mitra Jasa Pratama dan lebih dari 30

an asurans yang memiliki tujuan untuk mengembanghan produk

Co-founder sekaligus Chief Operating Qfficer (COC) Qoala, Tommy Martin
menjelzskan baha penggun tidsk perl ragu perinal kesmanan data dari
aplikasi Qosla, ksrena saat ini pihaknya sudah tercatat dslam Sandbox
Qloritas Jasa Keuangan (0JK) i klaster Insuriech,

Di era digital sepertiinf kemudahan dan kenyamanan dalam membeli
asuransi menjadi satu hal yang penting bagi pangsa pasar milerisl Goala
menjawsb tantangan ini dengan aglikasi yang mudeh diakses dan proses
pembelian serta kiaim yang cepat. Produk BCA Life yang hedir dalam
aplikasi Qoals juga akan menjadi solusi perlindungan yang tepat,” ujar
Tommy.

Beriepatan d kerja sama ini, untuk BCA
Life i apiikasi Quala akan ada promo Cashback dari Premi Asuransi yang
berlangsung pada 18 November - 18 Desember 2021
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Jakarta (ANTARA) - BCA Life bersama Qoala menyasar kelompok milenial mengajak mulai
berasuransi jiwa selain sebagal upaya meningkatkan inklusi keuangan masyarakat Indonesia
khususnya melalui jalur digital.

“Melalui kerja sama dengan Qoala, kami berharap dapat menjadi pilihan yang tepat bagi generasi
milenial untuk mendapatkan perlindungan jiwa bagi perencanaan keuangan mereka di masa depan;’
kata Presiden Direktur & CEQ BCA Life Rio Winardi dalam keterangan tertulis di Jakarta, Kamis.

Produk BCA Life Perlindungan Jiwa yang akan dipasarkan di Qoala, memberikan manfaat uang
pertanggungan hingga Rp500 juta, dengan premi yang sangat terjangkau, mulal dari Rp40 ribu per
bulan. Ditambah lagi manfaat masa bayar 8 tahun untuk mendapatkan perlindungan jiwa 12 tahun,
dan manfaat pengembalian premi sebesar 50 persen diakhir tahun ke-12 polis.

Produk ini diharapkan dapat menjadi pilihan bagi generasi muda untuk mulai berasuransi secara
digital dan memahami pentingnya perlindungan jiwa dan keuangan bagi keluarga.

Sebagai platform keuangan digital, kerjasama keduanya ini melengkapi berbagai perencanaan
keuangan serta pilihan asuransi yang sudah ditawarkan saat ini. Qoala sebagai perusahaan
insurtech, bekerja sama dengan pialang asuransi PT Mitra Jasa Pratama dan lebih dari 30
perusahaan asuransi terkemuka menmiliki tujuan untuk mengembangkan produk asuransi yang
terbaik

Co-founder sekaligus Chief Operating Officer (COO) Qoala, Tommy Martin menjelaskan aplikasi
Qoala sangat mudah digunakan dan dapat diakses dengan cepat melalui smartphone karena
pengguna tidak perlu ragu perihal keamanan data, mengingat pihaknya saat ini tercatat dalam
Sandbox Otoritas Jasa Keuangan (0JK) di klaster Insurtech

“Kami memiliki komitmen penuh untuk memberikan kemudahan bagi seluruh pengguna, di era
digital seperti ini kemudahan dan kenyamanan dalam membeli asuransi menjadi satu hal yang
penting bagi pangsa pasar milenial' katanya

Kesadaran akan pentingnya asuransi meningkat di generasi milenial, khususnya di masa pandemi
ini. Namun di sisi lain, distribusi asuransi yang biasanya dilakukan secara offline terkendala akibat
imbauan jaga jarak sosial. Dalam hal ini, pihaknya berperan membangun teknologi agar akses
terhadap produk asuransi bisa dilakukan secara online.

Oleh karena itu, BCA Life yakin partnership ini akan memberikan hasil baik untuk pengembangan
pasar asuransi jiwa di Indonesia khususnya untuk generasi milenial
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Perkuat Bancassurance, Chubb Life Indonesia Bermitra
dengan Bank Woori Saudara
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Agreement

Kredit Foto: Chubl Life indomesia)

WE Online, Jakarta - PT Chubb Lite Insurance Indenesia (Chubb Life Indenesia)
mengumumkan kerjasama dengan PT Bank Waoori Saudara Indonesia 1906, Thk
(Bank Woori Saudara).

Sejalan dengan visi dan tujuan Chubb Life untuk memperkuat bisnis
bancassurance seeara global, Chubb Life Indanesia memberikan solusi proteksi
melalui asuransi jiwa dan kesehatan, termasuk perlindungan terhadap risiko
kanker, kepada nasabah Bank Woori Saudara.

Baca Juga: Kolaborasi Allianz dan Bank CTBC, Sediakan Perlindungan Asuransi
‘Bancassurance
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“Bersama-sama, kami akan memperiuas layanan perlindungan kepada

y 4  sehingga arakat dapat terlindungi secara finar

dari risika penyakit tak terduga dalam hidup, terutama kanker.

Kemitraan ini juga memperkuat kemampuan digital Chubb Life Indonesia
terutama untuk mitra bancassurance kami, sejalan dengan komitmen kami untuk
memberikan penawaran terbaik di kelasnya melalui pendekatan yang berfokus
pada pelanggan.” ujar Kumaran Chinan, Presiden Direktur Chubb Life Indonesia.

Produk yang ditawarkan dalam kerja sama tahap pertama ini adalah Cancer Care
Protection. Manfaat utama produk ini meliputi pertanggungan 25% dari total uang
pertanggungan untuk risiko penyakit kanker stadium awal, dan hingga 100% dari
tatal uang pertanggungan untuk kanker stadium lanjut

Produk ini juga memberikan pertanggungan ketika Tertanggung meninggal dunia
selama periode asuransi. M. Tri Budiono, Direktur Bank Woori Saudara,

mer hkan, “Kerjs sama ini r i Kami untuk mer n
kemudahan bagi nasabah ksmi untuk mensmukan solusi perlindungan terbaik
dari berbagai risika dalam hidup. Kami percaya bahwa dengan bekerja sama

dengan Chubhb Life, ini akan memperkuat kemampuan kami dan memungkinkan
kami untuk mencapai pertumbuhan strategis di Indonesia.”

Kerja sama ini juga membuka peluang bagi Chubb Life Indonesia untuk
menawarkan Extra Cashback Protection Flan dan produk asuransi lainnya kepada
nasabah Bank Woorl Saudara di masa mendatang
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Jakarta - Asuransi Jiwa IFG hadirkan customer center di Jakarta. Pusat pelayanan nasabah ini
menerima proses transfer polis migrasi dari PT Asuransi Jiwasraya (Persero).

Asuransi Jiwa IFG (IFG Life) menghadirkan customer center yang berlokasi di Gedung Graha
Niaga Lantai 8, J| Jenderal Sudirman, Jakarta. Kantor pusat pelayanan untuk nasabah ini
disiapkan oleh IFG Life sebagal bentuk kesiapan operasional IFG Life dalam melayani nasabah
serta untuk menerima proses transfer polis migrasi dari PT Asuransi Jiwasraya (Persero}.
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Pembukaan Customer Center IFG Life

Direktur Utama IFG Life Harjanto Tanuwidjaja (kedua kiri) bersama Direktur Keuangan dan Investasi Farid Azhar Nasution (kedua kanan), Direktur Kepatuhan, Manajemen Resiko
dan 5DM Eli Wijayanti (kedua kiri), dan Direktur Operasional dan Tl Yusman Dedy Kusuma membuka tirai sebagai simbolis peresmian pembukaan Customer Center IFG Life di
Graha CIMB Niaga, Jakarta, Rabu (24/11/2021). Pembukaan kantor pelayanan itu sebagai bentuk kesiapan operasional IFG Life dalam melayani nasabah serta untuk menerima
proses transfer polis migrasi dari PT Asuransi Jiwasraya (Persero).
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nasabah saat peresmian pusat layanan nasabah di

Direktur Utama IFG Life Harjanto Tanuwidjaja
Jakarta, Rabu (24/11). Peresmian ini sebagai kesiapan

(tengah) bersama Direktur Kepatuhan, Manajemen

Risiko dan SDM Eli Wijanti (ketiga kanan), Direktur
Operasional dan Tl Yusman Dedy Kusuma (kedua
kanan) serta Direktur Keuangan dan Investasi
Farid Azhar Nasution (kanan) berbincang dengan

operasional IFG Life dalam menjalankan bisnisnya serta
menerima proses transfer polis migrasidari PT Asuransi
Jiwasraya (Persero). Proses migrasi polis baru bisa
dilakukan setelah mendapatkan persetujuan regulator.
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Perluas Jaringan, IFG Life Siap Melayani
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Berita Terkait INDUSTRY.co.id - Jakarta-PT Asuransi Jiwa IFG (IFG Life)

meresmikan Customer Center yang berlokas! di Gedung Graha
Niaga Lantai 8, JI. Jend. Sudirman No.Kav 58, RT.5/RW.3,
i Senayan, Jakarta Selstan. Kantor pusat pelayanan untuk nasaban
.

ini dipersiapkan oleh IFG Life untuk para calon nasabah baru

Masalah dengan Maupun nasabah yang merupakan pemegang polls eks

Tatoo?, Kenall Terpi i yeng pakani permagang pol

Sinar Laser dari Hiwadraye.

Siloam Hospitals

Balikpspan Peresmian kantor pelayanan tersebut dihadir oleh seluruh ajaran

entan v impin | D11051 PG Lile. Paresmian inf merupakan tanda dari bentuk

Mentan SYLPITP  esiapan operasional IFG Life dalam menjalankan bisnisnya ke

PanganBerbanoys  depan dan juga dalam menerima proses transfer polis migrast
dari PT Asuransi Jiwasraya (Persero). Meskipun demikian, proses
migrasi polis ini baru akan bisa dilakukan setelah mendapatkan

Aeireuoaken  persetuluan darl requlator,

esbanu

Masabah tidak hanya akan dilayani di Custamer Center Jakarta
saja, namun IFG Life juga sedang mempersiapkan infrastruktur di 21 kantor
representatif lainnya yang tersebar di berbagai kota besar di Indanesia

Adapun kota-kota besar tersebut adalah Jakarta, Tangerang, Bandung, Medan,
Semarang, Surabaya, Makassar, Pekanbar, Palangkaraya, Pontianak, Denpasar,
Palembang, Yogyakarts. Jayapura, Manado, Taslkmalaya. Balikpapan, Banjarmasin.
Jambi, Sukabumi, dan Cirebon,

Meskipun kantor representatif IFG Life hanya terletak di 21 kota, namun IFG Life akan
tetap memaksimalkan pelayanan dengan memperkuat kanal-kanal Informasi sehingga
nasabah tidak h Kantor IFG Life untuk

pelayanan, IFG Life juga akan dibantu oleh para agen yang tersebar di seluruh indonesia,

“Kami skan melakukan pelayanan maksimal kepada seluruh nasabah IFG Life balk ysng

Derada di Jakarta maupun yang tersebar di seruh Indonesia. Sefain mempersiapkan
di seluruh kantor . kami juga

informasi baik yang melalul saluran digital maupun nen digital (konvensional) untuk

mendukung pelsyanan kepada nasabah’. ujar Yusman Dedy Kusuma seiaku Direktur

Operasionsl & T di sela-sela peresmian

Akan ada & para nasabsh q polis di
Custamer Center Graha CIME Niaga Lantal 8 dimana terdapat 1 {satu) counter yang
disiapkan uniux melayani nasabah yang masih ada di Jiwasraya. Hal ini beriujuan agar
seluruh nasabah baik yang telah setuju restrukiurisasi maupun belum setuju akan
mendspatkan informas! dan juga dapat terlayani dengan baik di 1 (satu) pintu.

Yusman “sebagal nasabah, mereka berhak pelayanan
terbaik dengan tidak gl ‘pingpong’ sast ingin mendapatkan Informasi mengenal proses
fesiruklurisis. Oleh karena N\L IFG Life sudah sepakat unituk juga membantu Jiwastaya
dalar i yang polistya belum
mnmqras-m IFG Life agar mwm bisa mendapatkan inforasi denga baik”

Adapun alur pelayanan di Customer Center Graha CIMB Niaga lantai @ diawali dengan

line mefalui link g fg-ife i/, Kemudian setibanya
nasabah di Customer Center Graha CIMN Niaga lantai 8, akan langsung disrahkan
menuju Customer Care Representative IFG Life. Setelah itu duty officer yang bertugas
akan aan nasabah
kemudian diberixan layanan. Pendafiaran secara online dilakukan agar nasabah bisa
lebih cepat mendapatian pelayanan dari IFG L

Custamer Center Graha CIMB Niaga Lantal 8 ini heroperasi setiap harl Senin-Jumat
pada pukul 08.00 - 17.00 WIB. Dan seluruh personil Customer Care Representative inf
telah dilatih agar dapat memberikan pelayanan yang maksimal kepada seluruh nasabah.

mengenal palls L IFG Life akan
kepad para pemegang palis eks Jiwasraya mefaiul berbagal platform kamunikas! agar
para mereka dapat mengetahul status dan polisnya. Baik melalul SMS (short message
service), emall, maupun melalul surat,
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IFG Life Fasilitasi
Eks Nasabah Jiwasraya

Bisnis, JAKARTA — PT
Asuransi Jiwa IFG (IFG Life)
menyatakan siap menjalan-
kan bisnis dan menerima
proses transfer polis migrasi
dari PT Asuransi Jiwasraya
(Persero).

Direktur Operasional & TI
IFG Life Yusman Dedy Kutuma
mengatakan bahwa perseroan
telah siap menerima proses
transfer polis migrasi dari Ji-
wasraya. Meskipun demikian,
proses migrasi polis ini baru
akan bisa dilakukan setelah
mendapatkan persetujuan dari
regulator.

“Kami sudah siap infrastruk-
tur dan orangnya, tapi kami
belum menerima migrasi polis.
Dari sisi kesiapan sudah, jadi
ketika migrasi bisa dilaksa-
nakan, semua sudah siap,”

ujar Yusman, Rabu (24/11).

Kesiapan tersebut salah sa-
tunya melalui customer center
di Kantor Pusat IFG Life di
Gedung Graha Niaga, Senayan,
Jakarta Selatan.

Dia mengatakan nasabah
tidak hanya akan dilayani di
customer center Jakarta saja,
tetapi juga IFG Life sedang
mempersiapkan infrastruktur
di 21 kantor representatif lain-
nya yang tersebar di berbagai
kota besar di Indonesia.

Adapun, kota-kota besar
tersebut adalah Jakarta, Tang-
erang, Bandung, Medan, Se-
marang Surabaya, Makassar,
Pekanbaru, Palangkaraya, Pon-
tianak, Denpasar, Palembang,
Yogyakarta, Jayapura Manado,
Tasikmalaya, Balikpapan, Ban-
jarmasin, Jambi, Sukabumi,

dan Cirebon.

Dia mengatakan kendati
kantor representatif IFG Life
hanya terletak di 21 kota,
IFG Life akan tetap memak-
simalkan pelayanan dengan
memperkuat kanal-kanal
informasi sehingga nasabah
tidak harus mendatangi kantor
representatif IFG Life untuk
mendapatkan pelayvanan.

Yusman menjelaskan di
customer center terdapat satu
counter yang disiapkan untuk
melayani nasabah yang masih
ada di Jiwasraya.

Hal ini bertujuan agar
seluruh nasabah baik yang
telah setuju restrukturisasi
maupun belum akan men-
dapatkan informasi dan juga
dapat terlayani dengan baik di

satu pintu. (penis Riantiza Mellanova)
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TakLagi Dipingpong, Nasabah
Jiwasraya Kini Bisa Tanyakan
Langsung Nasib Polisnya

TRIBUNNEWS.COM, JAKARTA - Bagi na:
kini tak ngung untuk mendapatkan

mpat pusing tujuh kelili

Life} meresmikan Customer Center yang
beriokat 12 Niaga Lantai.g, JL Jend. Sudirman
No.Kav 58, RTS, nayan, Kota |akarta Selatan

or pelayanan tersebut dihadiri oleh seluruh
jajaran Direksi IFG Life.

g, Medan. Semarang. Sura

Palangkaraya, P




Meskipun kantor representatif IFG Life hanya terletak di 21 kota,
namun IFG Life akan tetap memaksimalkan pelayanan dengan
memperkuat kanal-kanal informasi sehingga nasabah tidak harus
mendatangi kantor representatif IFG Life untuk mendapatkan
pelayanan, IFG Life juga akan dibantu cleh para agen yang
tersebar di seluruh Indonesia, dimana seluruh nasabah berada
untuk memberikan pelayanan.

mi akan melakukan pelayanan maksimal kepada seluruh
nasabah IFG Life baik yang berada di Jakarta maupun yang
tersebar di seluruh Indonesia. Selain mempersiapkan
infrastruktur di seluruh kantor representatif, kami juga akan
memperkuat kanal-kanal informasi baik yang melalui saluran
digital maupun non digital (konvensional) untuk mendukung
pelayanan kepada nasabah,” ujar Yusman Dedy Kusuma selaku
Direktur Operasional & Tl di sela-sela peresmian.

Akan ada 6 (enam) counter yang siap melayani para nasabah
atau pemegang polis di Customer Center Graha CIMB Niaga
Lantai 8 dimana terdapat 1 (satu) counter yang disiapkan untuk
melayani nasabah yang masih ada di iwasraya.

Hal ini bertujuang agar seluruh nasabah baik yang telah setuju
restrukturisasi maupun belum setuju akan mendapatkan
informasi dan juga dapat terlayani dengan balk di 1 (satu) pintu.

"Sebagai nasabah, mereka berhak mendapatkan pelayanan
terbaik dengan tidak di ‘pingpong’ saat ingin mendapatkan
informasi mengenai proses restrukturisasi. Oleh karena itu, IFG
Life sudah sepakat untuk juga membantu Jiwasraya dalam proses
pelayanan bagi para pemegang polis Jiwasraya yang polisnya
belum dimigrasi ke IFG Life agar mereka bisa mendapatkan
informasi dengan baik,” kata Yusman mengatakan.

Adapun alur pelayanan di Customer Center Graha CIMB Niaga
lantai 8 diawali dengan pendaftaran secara online melalui link :
https//asuransi.ifg-life.ids.

Baca juga: Jaksa Langsung Eksekusi Putusan MA Terhadap
Enam Terpidana Kasus Korupsi jiwasraya

Kemudian setibanya nasabah di Customer Center Graha CIMN
Niaga lantai 8, akan langsung diarahkan menuju Customer Care
Representative IFG Life.

Setelah itu duty officer yang bertugas akan menyambut dan
mendatangi nasabah atau pemegang polis tersebut untuk
kemudian diberikan layanan.

Pendaftaran secara online dilakukan agar nasabah bisa lebih
cepat mendapatkan pelayanan dari IFG Life.

Customer Center Graha CIMB Niaga Lantai 8 ini beroperasi setiap
hari Senin-Jumat pada pukul 08.00 - 17.00 WIB.

Dan seluruh personel Customer Care Representative ini telah
dilatih agar dapat memberikan pelayanan yang maksimal kepada
seluruh nasabah.

Selanjutnya mengenai proses migrasi polis restrukturisasi, IFG
Life akan mengumumkan kepada para pemegang polis eks
Jiwasraya melalui berbagai platform kemunikasi agar para
mereka dapat mengetahui status dari polisnya.

Baik melalui SM5 (short message service), email, maupun melalui
surat.
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IFG Life Fokus Garap Asuransi untuk Proteksi
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Pacla khittahnya asuransi itu bukan invetasi tapi proteksi.

sransian dan

REPUBLIKA.CO.ID, JAKARTA — Anak usaha Hol

Penjaminan, Indonesia Financial Group (IFG) Life, memiliki sejumlah strategi dalam
pengembangan bisnis ke depan
Direktur Operasional dan TLIEG Life Yusman D uma mengatakan IFG Life

menghadirkan model bisnis_asuransi dengan produk yang berorientasi pada proteksi

Asuransi fiwa itu kita proteksi

igian akibat jiwa, meninggal stau kesehatan

Makanya kami ingin IFG Life itu kernbali ke khittah bahwa asuransi itu bukan invetasi

resmian customer center

G Life di Gedung Graha

Niaga, Jakarta, Rabu (24/11).

nun tetap berorientasi

Kendati begitu, ucap Yusman,
pro

Life juga coba memasuki pasar bancas:

ife juga memiliki ¢

eror n IFG

entas kepada investasi. Tak hanya k. lanjut Yus

ang mana ditandai dengan kerja sama

kanal distribusi dengan BTN pada dua pekan lalu.

jampaikan, kerja sama dengan BTN merupakan langkah antisipa

Jadi kalau kita tidak ke ritel, kita akan ketinggalan,” ucap Yusman.

Kendat Y¥usman menyebut segmen karporasi masih menjadi basis utama IFG

Life lantaran memiliki pasar be

pada sektor BUMN. "BUMN tidak ada salahnya kalau

saling bersinergi, kami bisa mena

kan proteksi yang bisa menjadi solusi bagi

nasabah BTN, lanjut Yusman

Dirakeur Urai an, kerja sama dengan BTN

Life Harjanto Tan

mes tida

adi langkah awal IFG Life dalam mengga

menutup kemungkin

memasarka

produk asurans

Kita mau buat siiccess story dengan BTN dulu, kalau berhasil pasti bank lain akan

melirik kita juga,” ujar Harjanto

Harjamte optimistis IFG Life memiliki prospektif cerah dalam menghadapi industri

asuransi Tanh Air. Harjanto menyampaikan

atusan agen Jiwasraya yang tela

bergabung dengan IFG Life telah mampu menjual hampir seribu p

asuransi hanya

dalam waktu sekitar dua bulan.

ftu menunjukan kita sudah siap jualan dan sudah barhasil. Keperc:

ada, brandnya sudah cukup bagus,” kata Harjal

republika co.id_desktop_3il
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IFG akan lakukan fundraising ke perbankan untuk
penuhi dana permodalan IFG Life

[ 1[5 L[> [ nonsuon |

" Reporter. Adrianus Octaviano | Editor: Yudho Winarto

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Indonesia Financial Group (IFG) tengah :
mencari beberapa langkah untuk melengkapi kebutuhan dana dalam rangka
penguatan struktur modal IFG Life. Seperti diketahui, 1otal keperluan dana
yang dibutuhkan untuk restrukturisasi Jiwasraya sebesar Rp 26,7 triliun.

Terbaru, IFG sudah menerima PMN tunai senilai Rp 20 triliun uruk
selanjulnya akan dialihkan ke IFG Life bersamaan dengan pengalihan
(migrasi) polis Asuransi Jiwasraya untuk pemegang polis produk retail dan
kerporasi yang saat ini delam proses validasi dan verifikasi.
o
Asuransi Mobil
Dijamin Terhemat

s

Uifepal

Direktur Utama IFG Robertus Billtea pun bilang bahwa saat ini pihaknya
sedang tengah melakukan pembicaraan dengan perbankan dalam rangka
fundraising tersebut. Adapun, ini bagian dari rencana fundraising dengan
underlying dividen anak perusahaan selama 5 tahun ke depan senilai Rp6,/
riliun

“Kami yakin dengan adanya kepercayaan dan dukungan yang kuat dari
pemerintah melalui pemberian PMN ini maka pinak perbankan juga akan
lebih confident untuk memberikan dana kepada IFG” ujar Robertus dikutip
dari keterangan resminya, Kamis (25/11).

esmikan customer center di Jakarta, siap layani ek

Baca Juga: IFG Lif

Sementara itu, dari sisi penempatan dana PMN, Robertus menjelaskan
sesuai kajian penyertaan modal maka akan divtamakan pada instrumen
investasi dengan tingkal isika rendah, seperti Surat Berharga Negara,
Obligasi Korporasi dengan rating baik, serta Deposito pada bank yang
sehat

Rabertus pun menambahkan penerapan 1ata kelola investasi yang baik
dengan memperhatikan prinsip fiabity-griven investment dan profil risiko
yang terukur akan menjadi salah satu kekuatan IFG Life karena didukung
ekosistem yang ada di IFG di antaranya melalui kolaborasi dengan anak
usaha IFG di bidang investasi.

“PMN ini merupakan wujud keseriusan pemerintah melalui IFG sekaligus
sebagai bagian dari solusi untuk menghadirkan perusahaan asuransi jiwa
dan kesehatan yang sehat dan berdaya saing linggi. Kami meyakini
manajemen IFG Life menyadari penuh akan hal ini dan secara sekuat
tenaga dengan potensi besar ini akan mampu menjatankan kepercayaan
besar yang diberikan ini’ tambah Robertus.



Judul

Rampungkan Persoalan Jiwasraya, IFG Resmi Terima PMN Tunai Rp20
Triliun

Nama Media

Bisnis.com

Newstrend Migrasi Polis Asuransi Nasabah Jiwasraya

Halaman/URL https://finansial.bisnis.com/read/20211125/215/1470243/ram
pungkan-persoalan-jiwasraya-ifg-resmi-terima-pmn-tunai-
rp20-triliun

Tanggal Berita 2021-11- 25

Sentimen Netral

Rampungkan Persoalan Jiwasraya, IFG Resmi
Terima PMN Tunai Rp20 Triliun
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Baca Juga - Resmikan IFG Life Slap Layani Nasabah oks
Jiwasraya
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FWD Insurance Resmikan Lokasi Baru Kantor
Pemasaran di Medan

@Karmis, 25 Nov 20210003 WIE  ®197% 4 huy

Direktur Utama Sridihara be Re dan agen FWD Insurance

yang lobin FWD Insurance bagi nosabah o Meden
(anaiisadaily/istimews)

Analisadally.com, Jakarta - PT insurance Indenesla (FWD Insurance), perusahaan asuransi jiwa berbasis
digital terkemuka di Indonesia, meresmikan lokasi baru kantor pemasaran di Medan, Sumatera Utara.

Saat ini, WD Insurance telah memiliki 16 kantor pemasaran di 15 kota yang tersebar di seluruh

Indonesia.
Asuransi Mobil 500+ Bengkel
DIJAMIN TERHEMAT  Felr
Usia Mobll
All Risk Mulai 5.d 15 Tahun

Rp 1.982.500/tahun  [omiesh

Kehadiran FWD Insurance di keta-kota besar guna memaksimalkan layanan asuransi kepada seluruh
masyarakat Indonesia. Bebsrapa daerah tersebut meliputi Jakarta, Balikpapan, Batam, Surabaya,
Yogyakarta, Medan, Palembang, Bandung, Denpasar, Malang, Tangerang Selatan, Makassar, Boger,
Mataram dan Bekasi.

Asuransi Mobil AR Bl cmadi |ifepal

Dijamin Terhemat gp1.982.500/ [ cex sEKaRANG

“Kami melihat potensi di wilayah Sumatra

Utara tumbuh cukup pesat, mulai dari ©24 Hov 2021 1105 Wil

meleknya digitalisasi di sumatra Utara mgg:}\"’ [Bataiin 2 Xoobey Heedlar Moo
‘membuat kami terus mermperbaiki diri guna

memberikan pelayanan terbaik kami o0 211740 Wb

eengan meresmikan kantor cabang FWD Lapas Tangerang yang Terbakar Belurm

Insurance yang baru di Medan,” terang Diasuransikan

Direktur Utama FWD Insurance
Anantharaman Sridharan,

Sejalan dengan visi kami untuk mengubah cara pandang masyarakat tentang asuransi, WD Insurance
berkomitmen untuk terus membuat asuransi lebih mudah diakses bagi semua masyarakat Indonesia
melalul inovasi produk dan layanan terbaik untuk memenuhi kebutuhan masyarakat di Medan dengan
inovasi teknologi digital yang kami miliki

Kini, kantor pemasaran FWD Insurance berada di Komplek Jati Junction No. P 11114, Jalan Perintis
Kemerdekaan, yang sebelumnya berada di Jalan 5. Parman No. 302, Petisah Hulu Medan Baru

FWD Group adalah bisnis asurans! jiwa di wilayah Asia Pasitik yang telah menjangkau sekitar 10 juta
nasabah di 10 jaringan usaha, termasuk beberapa pasar asuransi dengan pertumbuhan tercepat di
dunia. Berdiri sejak 2013, FWD fokus dalam menciptakan pengalaman berasuransi menjadi lebih simpel,
cepat, dan lancar dengan produk yang inovatit dan mudah dipahami, yang didukung oleh teknologi
digital. Melalui pendekatan yang berfokus pada nasabah, FWD berkomitmen mengubah cara pandang
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ﬁ " Reporter: Selvi Mayasari | Editor: Tendi Mahadi

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. PT Asuransi Jiwa Generali Indonesia (Generali)
andalkan ROBOARMS untuk mendongkrak kinerja unitlink. Meski kondisi
pandemi berlangsung dalam 2 tahun terakhir, polis nasabah dengan
ROBOARMS mayoritas menunjukkan kinerja dan tumbuh optimal di atas
IHSG.

Hingga September 2021, 97% nasabah yang sudah mengaktifkan
ROBOARMS, kinerjanya di atas IHSG, bahkan diantaranya mencapai lebih
dari 40%

Ad removed Detals

“Rahagia rasanya, melihat dan mendengar langsung dari nasabah yang
benar-benar merasakan menikmati manfaat ROBOARMS. Inilah bagian dari
bukti nyata visi kami, mengoptimalkan nilai investasi pada unit link untuk
proteksi yang lebih maksimal sekaligus memberikan kenyamanan,” ungkap
Edy Tuhirman, CEO Generali Indonesia, dalam siaran pers, Kamis (25/11),

Apalagi kata Edy, dalam kondisi pasar saat pandemi yang tidak menentu,
perubahan alokasi secara otomatis sangat diperlukan, dan ini Generali
fasilitasi gratis bagi semua nasabah unit link sebagai layanan finansial
eksklusif, tanpa premi minimum. *Begitu adaptif, 24 jam bekerja, dan sanga
Neksibel. Dengan RoboARMS, nasabah tinggal duduk santai, tujuan
finansialpun tercapai,” katanya.

Baca Juga: Obligasi Adira Fin

ih peringkat IdAAA

Kinerja baik ini telah dirasakan oleh salah satu Nasabah General, Silvia
Laura. Bergabung menjadi nasabah Generali sejak tahun 2014, ia telah
membuktikan kinerja ROBOARMS pada polis unitlinknya.

Kinerja ROBOARMS yang terus oplimal mendorong terus menumbuhkan
kepercayaan Silvia pada Generali. Memastikan proteksi untuk keluarga
sekaligus investasi untuk persiapan dana masa depan, kini Silvia sudah
memiliki 5 polis.

Asal tahu saja, resmi diluncurkan tahun 2019, ROBOARMS merupakan fitur

yang mengelola risiko investasi pada unit link dengan mengubah portafolio

aset secara otomatis sesuai dengan kondisi pasar dan profil risiko

nasabah. Fitur ini akan bekerja untuk melindungi unit link nasabah dari
terburuk dan dari kemungks

terbaik secara otomatis.

Dengan kompetensi dan di ROBOARMS Generali
menjadi fitur investasi pionir di industri yang membantu nasabah untuk
mengelola unit link sehingga nasabah bisa memiliki proteksi kesehatan
yang lebih terjaga terus-menerus.
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CEQ Generali indonesia Edy Tuhirman, Nasabah Generali Silvia Laura dan Chisf Agency Officer
Sastradinata berbincang bersama disela pertemuan dengan nasabah di Jakarta, Kamis 25
Hovember 2021 PT Asuransi Jiwa Generall Indonesia menyampaikan hingga September 2021,
sebanyak 97% nasabah yang sudah mengaktifkan Roboarms memberikan kinerjanyz positif di
atas IHSG, bahkan diantaranya mencapai lebih dari £0%. Adapun Roboarms merupakan fitur
terdepan untuk pengelolaan unit link nasabah. Beritasatu Photo/Uthan
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K ke kanan) C O Genial I donesia tdy Tuhirman, Hasabish Generat
Silvia Lawra) dan Chiet Agency Officer Sastradinata berbincang bersama di
lakarta, kerrann. Sebanyak 475 nasaboh PT Asurdrs I General

* Indanesa hinggs September 202 1 satah mengaklifan Roboarms..

Robaarms merupakar fitur terdepan untuk pengelolaan unit link nasabah,
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M KINERJA POSITIF ROBOARMS GENERALI

CEO PT Asuransi Jiwa Generali Indonesia Edy
Tuhirman (dari kiri), Nasabah Silvia Laura dan Chief
Agency Officer Sastradinata berbicang bersama di
sela-sela pertemuan dengan nasabah di Jakarta,
Kamis (25/11). Hingga September 2021, sebanyak 97%

BisndsyHimawan L Nugrahs

nasabah yang sudah mengaktifkan Roboarms yang
memberikan kinerjanya positif di atas IHSG, bahkan di
antaranya mencapailebih dari 40%. Adapun Roboarms
merupakan fitur terdepan untuk pengelolaan unit link
nasabah milik Generali.
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